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| Ab 2011 diirfen gut verdienende Angestellte bereits nach einem Jahr in die private
Krankenversicherung wechseln. Bisher galt eine Wartezeit von drei Jahren. Das verschafft
dem Makler einen wichtigen Verkaufsansatz.

Uber dieses ,Weihnachtsgeschenk" diirfen sich gut verdienende Arbeitnehmer freuen. Der Gesetzgeber
hat das Wartemoratorium zum Wechsel in die private Krankenversicherung (PKV) von drei Jahre auf ein
Jahr reduziert. Konkret: Ab dem 1. Januar 2011 diirfen Arbeitnehmer mit einem
sozlalversicherungspflichtigen Jahresbruttoeinkommen von Uber 49,950 Euro - die sogenannte
Versicherungspflichtgrenze - schon nach einem Jahr Wartezeit ihren Status &ndern und vom Kassen- zum Privatpatienten
werden. ,Damit gibt der Gesetzgeber einen ganz wichtigen Impuls fir die Wahlfreihelt der Versicherten®, sagt Oliver Stenzel
vom Verband der privaten Krankenversicherung in Berlin.

Neue Freiheit. Das Aufatmen in der Branche ist nicht zu tiberhéren. Denn In den vergangenen Jahren hatte der Gesetzgeber
die Wahlfreiheit durch eine auBerordentliche Anhebung der Versicherungspflichtgrenze (Januar 2003) sowle durch die
Einfiihrung der dreijihrigen Wartefrist (Februar 2007) Immer weiter eingeschrénkt. Dieser Trend wurde nun gebrochen. Auf
die neue Freiheit missen Versicherungsmakler ihre Kunden hinweisen. Eventuell lohnt der Wechsel von der gesetzlichen
Krankenversicherung (GKV) in die PKV. ,Dies ist melist dann der Fall, wenn der “w_‘m_hw”&m

Kunde Wert auf einen garantierten und umfassenden Schutz auf Lebenszeit s o ?
wiinscht®, fihrt Clemens Keller, Leiter Krankenversicherung beim Finanzberater i vl v v e
MLP, aus. Wahrend In der PKV keine nachtréglichen Leistungskiirzungen zulasten : st o mm o B
der Versicherten méglich sind, miissen GKV-Mitglieder immer wieder politisch
motivierte Kiirzungen hinnehmen (siehe Interview). ,Bel der Wahl zwischen GKV
und PKV muss aber immer die familidre und finanzielle Situation des -
Versicherten beriicksichtigt werden", betont Keller.

Die aktuell leistungsstérksten Vollversicherungstarife bieten R+V, Deutscher
Ring, Central, Hanse Merkur und Mannheimer (siehe Tabelle). ,Winscht ein Kunde einen weniger leistungsstarken Tarif,
sollten Makler dies unbedingt Im Beratungsprotokoll festhalten. So |dsst sich das hiermit verbundene Haftungsrisiko senken,
sagt Patric Hausmann von Softfalr, einem Anbieter von Vergleichs- und Angebotsprogrammen fir Makler. Freiwillig gesetzlich
Versicherte kénnen thren Schutz durch leistungsstarke Zusatzpolicen fiir die Bereiche Zahn- und Krankenhausversorgung
erweitern.
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Individuelle Priifung. Fir Christoph Dullweber, Vertriebsleiter der Qualitypool GmbH, liegen die Vorteile eines Wechsels von

der GKV in die PKV auf der Hand: ,Privatversicherte erhalten eine Behandlung T

nach dem Prinzip der medizinischen Machbarkeit und nicht auf Basis der o 9

medizinischen Notwendigkeit."* Dies kénne gerade bei schwerwiegenden bt — by rawe =
Krankheiten ein entscheidender Vorteil sein. Wesentlich sei zudem die e
Finanzierbarkeit der Beitrége im Alter. Denn wer in der zwelten Haélfte seines ! Worier  Baorl nan o8 s [
Berufslebens nicht mindestens zu 90 Prozent pflichtversichert war, werde im e

Rentenalter mit allen Einkunftsarten fur die Berechnung des GKV-Beitrags
veranlagt. Dies kénne dazu fiihren, dass gerade im Rentenalter die Beitrdge in
der GKV bis zum Héchstbeitrag zu zahlen sind. ,Allerdings", betont auch
Dullweber, ,sollten Makler fir jeden Kunden individuell und auf die Familienplanung abgestimmt priifen, welche PKV das beste
Preis-Leistungs-Verhaltnis aufweist.”

Dabei gibt es einiges zu beachten. Die Beitrdge der privaten Krankenversicherer fir das erste Jahr sind schnell verglichen.
Doch wahrend einige Anbieter ihre Beitragssdtze (iber Jahre stabil halten, vervielfachen andere ihre Beitrdge im Laufe der
Jahre. ,Um abschétzen zu kénnen, wie sich die Beitrdge entwickeln, Ist es vorteilhaft, deren Stabllitét in vergangenen Jahren
zu betrachten®, sagt Dullweber, Und weiter: ,Im Schnitt erh6hen die Anbieter ihre I%;eltrége um rund 4 Prozent pro Jahr. Liegt

ein Tarif langfristig deutlich Giber dieser Steigerungsrate, Ist er auch bei ivmaitih P i

anfénglich glinstigen Beitrdgen nicht zu empfehlen.® Zudem bringt eine private o ¢
Krankenversicherung nur einen Mehrwert, wenn sie die bengtigten und Bl | Wiy wiew e
gewiinschten Leistungen auch tatséchlich dbernimmt. Denn das Leis- L e
tungsspektrum der Anbieter differiert erheblich. Vollversicherungstarife sollten ke e HAE G o sne
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immer eine Absicherung im ambulanten, stationdren und zahnmedizinischen
Bereich beinhalten ~ und zwar in H8he der Hochstsétze der Geblihrenverordnung
fiir Arzte/Zahnérzte (GOA/GOZ).







