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Jetzt anbinden lassen und profitieren!

Vernetzt. Digital. 
Professionell. 

Mit starken Service-Leistungen  
an Deiner Seite

 
Unsere Service-Teams sind Expert:innen im Bereich der Finanzierung. Ihre Leistun-
gen sind – je nach Partnerschaftsmodell – auf Deine individuellen Bedürfnisse aus-
gerichtet und sorgen auf diese Weise für eine hohe Servicequalität – und höchste 
Abschlussquoten im Plattformgeschäft.

Erfolgreiche Kooperationen und  
starke Gemeinschaft

Qualitypool arbeitet mit starken Partnern: Die Europace-Technologie ist führend 
im Finanzierungsgeschäft. Wir bieten eine große Bankenvielfalt im Baufinanzie-
rungs-, Ratenkredit- und Bausparbereich. Parallel dazu profitieren wir als Teil des 
Hypoport-Netzwerks von lukrativen Einkaufsgemeinschaften.

Austausch auf Augenhöhe und  
kontinuierliche Weiterbildung

Um Deinen Blickwinkel miteinzubeziehen, tauschen wir uns regelmäßig mit Dir aus. Wir 
legen großen Wert auf transparente Kommunikation – für uns eine Sache des Ver-
trauens. Und wir denken gemeinsam mit Dir an die Zukunft: Die Qualitypool Academy 
bietet zahlreiche Weiterbildungsformate an, die Deine Kompetenzen gezielt ergänzen.

Zielgerichtete Digitalisierung –  
zu Deiner Unterstützung

Qualitypool selbst schafft digitale Lösungen mit einem Spezialfokus auf das freie 
Vermittlungsgeschäft – und ermöglicht Dir eine effizientere Abwicklung Deines 
Geschäfts im Alltag. Unsere Spezialtools vereinen z. B. alle wissenswerten Infos an 
einem Ort oder stellen digitalisierte Beratungsleistungen per App bereit.



Die Qualitypool-Partnerschaftsmodelle
Top Service. Top Konditionen.

Go Advanced Expert ExpertPro

Keine Vorgaben Keine Vorgaben Keine Vorgaben Keine Vorgaben 

 < 1,5 Mio. Euro Volumensnachweis über mind. 1,5 Mio. bis-
heriges vermitteltes Finanzierungsvolumen

Volumensnachweis über mind. 3 Mio. bishe-
riges vermitteltes Finanzierungsvolumen

Volumensnachweis über mind. 10 Mio. bis-
heriges vermitteltes Finanzierungsvolumen

Homepagerechner, z. T. kostenlos Optional: Leads, Finanzierungsassistent24, 
Homepagerechner Rate und Baufinanzie-
rung, Pilotprozesse

Leads, Finanzierungsassistent24, Home-
pagerechner Rate und Baufinanzierung, 
Pilotprozesse

Leads, Finanzierungsassistent24, Home-
pagerechner Rate und Baufinanzierung, 
Pilotprozesse

Unterstützung durch eine Ansprechperson 
von der Antragserstellung bis zur Provisions-
zahlung in den Bereichen Baufinanzierung, 
Ratenkredit + Bausparen

Unterstützung durch eine Ansprechperson 
von der Antragserstellung bis zur Provisions-
zahlung in den Bereichen Baufinanzierung, 
Ratenkredit + Bausparen

Optimierte Finanzierungsabwicklung Baufi-
nanzierungnanzierung 

Optimierte Finanzierungsabwicklung Bau-
finanzierung 

Nicht vorgesehen Möglich Ja Ja

Keine Vorgaben 50% 60% 65%

Nutzung der in MYQ angebotenen  
(Standard-)Formate, E-Learnings, ggf. 
individuelle Formate nach Bedarf

Nutzung der in MYQ angebotenen 
(Standard-)Formate, E-Learnings, ggf. indivi-
duelle Formate nach Bedarf

Nutzung der in MYQ angebotenen  
(Standard-)Formate + exklusive Bankpart-
nerstammtische (CoBa, DSL, DB)

Nutzung der in MYQ angebotenen 
(Standard-)Formate + exklusive Bankpart-
nerstammtische (CoBa, DSL, DB)

Ja Ja Ja Ja

Ja Ja Ja Ja

Nein Nein Ja, Vertriebsevents Ja, Vertriebsevents

Teambetreuung durch Kreditspezialist:in + 
Account Manager:in

Teambetreuung durch Kreditspezialist:in + 
Account Manager:in

Feste Ansprechperson Kreditspezialist:in + 
persönliches Treffen vor Ort / Austausch mit 
Key Account Manager:in 

Feste Ansprechperson Kreditspezialist:in + 
persönliches Treffen Vor Ort / Austausch mit 
Key Account Manager:in 

Nein Nein Ja Ja

Proaktive Hilfestellung, Beratung zum Fall  
Lösungsfindung + Bearbeitung der Anträge 
inkl. Fall- und Unterlagenmanagement

Proaktive Hilfestellung, Beratung zum Fall, 
Lösungsfindung + Bearbeitung der Anträge 
inkl. Fall- und Unterlagenmanagement

Proaktives Bearbeiten des Antrages inkl. 
Fallmanagement

Proaktives Bearbeiten des Antrages inkl. 
Fallmanagement

Kreditspezialist:in (interne Anfrage beim 
Provisionsservice), Output an Vertriebspart-
ner:in durch Kreditspezialist:in 

Kreditspezialist:in (interne Anfrage beim 
Provisionsservice), Output an Vertriebspart-
ner:in durch Kreditspezialist:in 

Proaktives Forderungsmanagement durch 
den Provisonsservice

Proaktives Forderungsmanagement durch 
den Provisionsservice

Proaktives Forderungsmanagement durch 
dein Kreditspezialistenteam

Regelmäßige Auswertung auf Produkt- 
anbieter- und Beraterebene

Regelmäßige Auswertung auf Produkt- 
anbieter- und Beraterebene

0,75% 0,50% 0,25% 0,25%

Jährlich Jährlich Kann auf halbjährlich umgestellt werden Kann auf quartalsweise umgestellt werden

Unbefristet, keine Mindestlaufzeit Unbefristet, keine Mindestlaufzeit Unbefristet, keine Mindestlaufzeit Unbefristet, keine Mindestlaufzeit

4 Wochen zum Monatsende 4 Wochen zum Monatsende 4 Wochen zum Monatsende 4 Wochen zum Monatsende

Kriterien

Organisation

bisheriges Finanzie-
rungsvolumen

Vertriebliche  
Unterstützung

Bedürfnisse

Direkteinreichung 

Konvertierung

Dienstleistung

Academy-Nutzung

MYQ-Nutzung

Objektbewertungstools

Teilnahme Events

Betreuung
 

ProService-Nutzung

Clearing

Provisionsservice 

Qualitätsreport

Pricing

Overhead

Superbonus 

Vertragliches

Kooperationsverträge

Kündigungsfrist

Go Advanced Expert ExpertPro

Keine Vorgaben Keine Vorgaben Keine Vorgaben Keine Vorgaben 

Keine Vorgaben 1,5 – 3 Mio. Euro abgeschlossenes  
Baufinanzierungsvolumen p.a.

Volumensnachweis über mind. 3 Mio. bishe-
riges vermitteltes Finanzierungsvolumen

Volumensnachweis über mind. 10 Mio. bis-
heriges vermitteltes Finanzierungsvolumen

Homepagerechner, z. T. kostenlos Optional: Leads, Homepagerechner  
Ratenkredit und Baufinanzierung,  
Pilotprozesse

Leads, Finanzierungsassistent24, Home-
pagerechner Rate und Baufinanzierung, 
Pilotprozesse

Leads, Finanzierungsassistent24, Home-
pagerechner Rate und Baufinanzierung, 
Pilotprozesse

Unterstützung durch eine Ansprechperson 
von der Antragserstellung bis zur Provisions-
zahlung in den Bereichen Baufinanzierung, 
RK + BBausparen

Unterstützung durch eine Ansprechperson 
von der Antragserstellung bis zur Provisions-
zahlung in den Bereichen Baufinanzierung, 
Ratenkredit + Bausparen

Optimierte Finanzierungsabwicklung Baufi Optimierte Finanzierungsabwicklung Baufi 

Nicht vorgesehen Möglich Ja Ja

Keine Vorgaben 50% 60% 65%

Nutzung der in MYQ angebotenen  
(Standard-)Formate, E-Learnings, ggf. indivi-
duelle Formate nach Bedarf

Nutzung der in MYQ angebotenen 
(Standard-)Formate, E-Learnings, ggf. 
individuelle Formate nach Bedarf

Nutzung der in MYQ angebotenen  
(Standard-)Formate + exklusive Bankpart-
nerstammtische (CoBa, DSL, DB)

Nutzung der in MYQ angebotenen 
(Standard-)Formate + exklusive Bankpart-
nerstammtische (CoBa, DSL, DB)

Ja Ja Ja Ja

Ja Ja Ja Ja

Nein Nein Ja, Vertriebsevents Ja, Vertriebsevents

Teambetreuung durch Kreditspezialist:in + 
Account Manager:in

Teambetreuung durch Kreditspezialist:in + 
Account Manager:in

Feste Ansprechperson Kreditspezialist:in + 
persönliches Treffen vor Ort / Austausch mit 
Key Account Manager:in 

Feste Ansprechperson Kreditspezialist:in + 
persönliches Treffen Vor Ort / Austausch mit 
Key Account Manager:in 

Nein Nein Ja Ja

Proaktive Hilfestellung, Beratung zum Fall  
Lösungsfindung + Bearbeitung der Anträge 
inkl. Fall- und Unterlagenmanagement

Proaktive Hilfestellung, Beratung zum Fall, 
Lösungsfindung + Bearbeitung der Anträge 
inkl. Fall- und Unterlagenmanagement

Proaktives Bearbeiten des Antrages inkl. 
Fallmanagement

Proaktives Bearbeiten des Antrages inkl. 
Fallmanagement

Kreditspezialist:in (interne Anfrage beim 
Provisionsservice), Output an Vertriebspart-
ner:in durch Kreditspezialist:in 

Kreditspezialist:in (interne Anfrage beim 
Provisionsservice), Output an Vertriebspart-
ner:in durch Kreditspezialist:in 

Proaktives Forderungsmanagement durch 
den Provisonsservice

Proaktives Forderungsmanagement durch 
den Provisionsservice

Proaktives Forderungsmanagement durch 
dein Kreditspezialistenteam

Regelmäßige Auswertung auf Produkt- 
anbieter- und Beraterebene

Regelmäßige Auswertung auf Produkt- 
anbieter- und Beraterebene

0,75% 0,50% 0,25% 0,25%

Jährlich Jährlich Kann auf halbjährlich umgestellt werden Kann auf quartalsweise umgestellt werden

Unbefristet, keine Mindestlaufzeit Unbefristet, keine Mindestlaufzeit Unbefristet, keine Mindestlaufzeit Unbefristet, keine Mindestlaufzeit

4 Wochen zum Monatsende 4 Wochen zum Monatsende 4 Wochen zum Monatsende 4 Wochen zum Monatsende

Go Advanced Expert ExpertPro

Keine Vorgaben Keine Vorgaben Keine Vorgaben Keine Vorgaben 

Keine Vorgaben Volumensnachweis über mind. 1,5 Mio. bis-
heriges vermitteltes Finanzierungsvolumen

> 3 Mio. Euro abgeschlossenes  
Baufinanzierungsvolumen p.a.

Volumensnachweis über mind. 10 Mio. bis-
heriges vermitteltes Finanzierungsvolumen

Homepagerechner, z. T. kostenlos Optional: Leads, Finanzierungsassistent24, 
Homepagerechner Rate und Baufi, Pilot-
prozesse

Leads, Homepagerechner Ratenkredite und 
Baufinanzierungen, Pilotprozesse

Leads, Finanzierungsassistent24, Home-
pagerechner Rate und Baufi, Pilotprozesse

Unterstützung durch eine Ansprechperson 
von der Antragserstellung bis zur Provisions-
zahlung in den Bereichen Baufi, RK + BSV

Unterstützung durch eine Ansprechperson 
von der Antragserstellung bis zur Provisions-
zahlung in den Bereichen Baufi, RK + BSV

Optimierte Finanzierungsabwicklung  
Baufinanzierung

Optimierte Finanzierungsabwicklung Baufi 

Nicht vorgesehen Möglich Ja Ja

Keine Vorgaben 50% 60% 65%

Nutzung der in MYQ angebotenen  
(Standard-)Formate, E-Learnings, ggf. indivi-
duelle Formate nach Bedarf

Nutzung der in MYQ angebotenen 
(Standard-)Formate, E-Learnings, ggf. indivi-
duelle Formate nach Bedarf

Nutzung der in MYQ angebotenen  
(Standard-)Formate + exklusive 
Bankpartnerstammtische

Nutzung der in MYQ angebotenen 
(Standard-)Formate + exklusive Bankpart-
nerstammtische (CoBa, DSL, DB)

Ja Ja Ja Ja

Ja Ja Ja Ja

Nein Nein Ja, Vertriebsevents Ja, Vertriebsevents

Teambetreuung durch Kreditspezialist:in + 
Account Manager:in

Teambetreuung durch Kreditspezialist:in + 
Account Manager:in

Feste Ansprechperson Kreditspezialist:in + 
persönliches Treffen vor Ort / Austausch mit 
Key Account Manager:in 

Feste Ansprechperson Kreditspezialist:in + 
persönliches Treffen Vor Ort / Austausch mit 
Key Account Manager:in 

Nein Nein Ja Ja

Proaktive Hilfestellung, Beratung zum Fall  
Lösungsfindung + Bearbeitung der Anträge 
inkl. Fall- und Unterlagenmanagement

Proaktive Hilfestellung, Beratung zum Fall, 
Lösungsfindung + Bearbeitung der Anträge 
inkl. Fall- und Unterlagenmanagement

Proaktives Bearbeiten des Antrages inkl. 
Fallmanagement

Proaktives Bearbeiten des Antrages inkl. 
Fallmanagement

Kreditspezialist:in (interne Anfrage beim 
Provisionsservice), Output an Vertriebspart-
ner:in durch Kreditspezialist:in 

Kreditspezialist:in (interne Anfrage beim 
Provisionsservice), Output an Vertriebspart-
ner:in durch Kreditspezialist:in 

Proaktives Forderungsmanagement durch 
den Provisionsservice

Proaktives Forderungsmanagement durch 
den Provisionsservice

Regelmäßige Auswertung auf Produkt- 
anbieter- und Beraterebene

Regelmäßige Auswertung auf Produkt- 
anbieter- und Beraterebene

0,75% 0,50% 0,25% 0,25%

Jährlich Jährlich Kann auf halbjährlich umgestellt werden Kann auf quartalsweise umgestellt werden

Unbefristet, keine Mindestlaufzeit Unbefristet, keine Mindestlaufzeit Unbefristet, keine Mindestlaufzeit Unbefristet, keine Mindestlaufzeit

4 Wochen zum Monatsende 4 Wochen zum Monatsende 4 Wochen zum Monatsende 4 Wochen zum Monatsende

Go Advanced Expert ExpertPro

Keine Vorgaben Keine Vorgaben Keine Vorgaben Keine Vorgaben 

Keine Vorgaben Volumensnachweis über mind. 1,5 Mio. bis-
heriges vermitteltes Finanzierungsvolumen

Volumensnachweis über mind. 3 Mio. bishe-
riges vermitteltes Finanzierungsvolumen

> 10 Mio. Euro abgeschlossenes  
Baufinanzierungsvolumen p.a.

Homepagerechner, z. T. kostenlos Optional: Leads, Finanzierungsassistent24, 
Homepagerechner Rate und Baufi, Pilot-
prozesse

Leads, Finanzierungsassistent24, Home-
pagerechner Rate und Baufi, Pilotprozesse

Leads, Homepagerechner Ratenkredite und 
Baufinanzierungen, Pilotprozesse

Unterstützung durch eine Ansprechperson 
von der Antragserstellung bis zur Provisions-
zahlung in den Bereichen Baufi, RK + BSV

Unterstützung durch eine Ansprechperson 
von der Antragserstellung bis zur Provisions-
zahlung in den Bereichen Baufi, RK + BSV

Optimierte Finanzierungsabwicklung Baufi Optimierte Finanzierungsabwicklung  
Baufinanzierung

Nicht vorgesehen Möglich Ja Ja

Keine Vorgaben 50% 60% 65%

Nutzung der in MYQ angebotenen  
(Standard-)Formate, E-Learnings, ggf. indivi-
duelle Formate nach Bedarf

Nutzung der in MYQ angebotenen 
(Standard-)Formate, E-Learnings, ggf. indivi-
duelle Formate nach Bedarf

Nutzung der in MYQ angebotenen  
(Standard-)Formate + exklusive Bankpart-
nerstammtische (CoBa, DSL, DB)

Nutzung der in MYQ angebotenen 
(Standard-)Formate + exklusive 
Bankpartnerstammtische

Ja Ja Ja Ja

Ja Ja Ja Ja

Nein Nein Ja, Vertriebsevents Ja, Vertriebsevents

Teambetreuung durch Kreditspezialist:in + 
Account Manager:in

Teambetreuung durch Kreditspezialist:in + 
Account Manager:in

Feste Ansprechperson Kreditspezialist:in + 
persönliches Treffen vor Ort / Austausch mit 
Key Account Manager:in 

Feste Ansprechperson Kreditspezialist:in + 
persönliches Treffen vor Ort / Austausch mit 
Key Account Manager:in 

Nein Nein Ja Ja

Proaktive Hilfestellung, Beratung zum Fall  
Lösungsfindung + Bearbeitung der Anträge 
inkl. Fall- und Unterlagenmanagement

Proaktive Hilfestellung, Beratung zum Fall, 
Lösungsfindung + Bearbeitung der Anträge 
inkl. Fall- und Unterlagenmanagement

Proaktives Bearbeiten des Antrages inkl. 
Fallmanagement

Proaktives Bearbeiten des Antrages inkl. 
Fallmanagement

Kreditspezialist:in (interne Anfrage beim 
Provisionsservice), Output an Vertriebspart-
ner:in durch Kreditspezialist:in 

Kreditspezialist:in (interne Anfrage beim 
Provisionsservice), Output an Vertriebspart-
ner:in durch Kreditspezialist:in 

Proaktives Forderungsmanagement durch 
den Provisonsservice

Proaktives Forderungsmanagement durch 
den Provisionsservice

Regelmäßige Auswertung auf Produkt- 
anbieter- und Beraterebene

Regelmäßige Auswertung auf Produkt- 
anbieter- und Beraterebene

0,75% 0,50% 0,25% 0,25%

Jährlich Jährlich Kann auf halbjährlich umgestellt werden Kann auf quartalsweise umgestellt werden

Unbefristet, keine Mindestlaufzeit Unbefristet, keine Mindestlaufzeit Unbefristet, keine Mindestlaufzeit Unbefristet, keine Mindestlaufzeit

4 Wochen zum Monatsende 4 Wochen zum Monatsende 4 Wochen zum Monatsende 4 Wochen zum Monatsende


